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ncentivi faida te

produttori di impianti non si

rivolgono direttamente agli

utenti con campagne pro-
mozionali? Le auto con oltre 3
anni di eta sono escluse dagli
incentivi? Gli incentivi statali o
regionali sono finiti? «<Non c’e
problema» dice Alberto Berti-
paglia, titolare a Latina di una
stazione di servizio completa di
officina e tutti i carburanti
compreso GPL e metano, «gli
incentivi li diamo noil».
Detto fatto ed ecco un mecca-
nismo facile che, con un inve-
stimento comune dell officina,
del gestore e della compagnia
di distribuzione, accontenta
tutti. Come funziona? Sempli-
ce: 100 Euro di sconto da par-

Costruita 30 anni fa in aperta
campagna, inizialmente la stazione
contava solo su tre affezionati
clienti: il cellulare della Polizia
Penitenziaria che portava i carcerati
avanti e indietro da Gaetaela
Goodyear che provava i nuovi
pneumatici sulla Statale 148 con
due auto che non si fermavano mai.

te dell’officina per montare
I'impianto a gas a cui si ag-
giungono 200 Euro di buoni
sconto per il rifornimento di
gas e saltano fuori 300 Euro di
incentivi a Latina.
Per i soli residenti? No, final-
mente per tutti quelli che vo-
gliono convertire a gas la pro-
pria auto. Il tutto condito da
un’intensa campagna pubblici-
taria locale su radio, giornali e
volantini.
Il risultato? Nel 2004 ['officina
ha montato in tutto 200 im-
pianti e non c’era lista di atte-
sa, dal 1 gennaio 2005 data
d’inizio della campagna, al 15
giugno ne ha montati 163 ed
ha un mese di prenotazione.
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The station was built 30 years ago in
the countryside, for a long period the
station has only 3 fond customers:
the prison van taking prisoners from
Gaeta and two Goodyear’s never
stopping cars testing new tyres on
the state road no. 148.

System producers are not ad-
dressing users directly with
promotional campaigns. Cars
older than 3 years are exclud-

ed from incentives. State or
regional incentives are fin-
ished. “No problem” says Al-
berto Bertipaglia, owner of a
fuelling station in Latina with
all fuels, including LPG and
CNG, ‘T'll do the
incentives!” True
to his word he did
it. An easy mech-
anism that, with
a common work-
shop,
and distribution
company invest-
ment, keeps
everyone happy.

manager

Incentives

Houw does it work? Easy: The
workshop offers a 100-euro
discount to install the gas sys-
tem. Add to that 200 euros in

Le colonnine GPL (sotto)
e metano (a sinistra).

The LPG (below) and CNG
(on the left) distributors.

discount coupons for gas refu-
elling and there you have Lati-
na’s 300-euro incentives. Is it
for residents only? No. Finally
thisis forall. All of this is com-
plete with an intensive local
advertising campaign through
radio broadcast, press and fly-
ers. The result? In 2004 the
workshop was installing two
systems per week and there
was no waiting list. Currently,
they have a system installa-
tion per day with a month’s
booking ahead required. B
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